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El proceso de comparticion del flujo de ventas
confiere la posibilidad de, en una instalacion con
dos empresas, gestionar sus maestros (clientes,
contactos, productos, etc.) y operaciones (pedidos)
de forma unificada dado que ambas empresas
comparten sus datos de configuracion y las
operaciones a realizar en cada una de las empresas
(pedidos de ventas) pueden plantearse
independientemente de la empresa en la que ha
accedido el usuario ya que en ellas es posible
determinar la empresa en la que realmente se
registrara la operacion manteniendo la numeracion
de los documentos generados independiente para
cada empresa

La funcionalidad se complementa con la gestion
unificada del stock de los productos dado que sus
estadisticas de movimientos y por tanto su
disponibilidad se mantiene como un dato comiin

Ventajas:

= Facilidad, rapidez y consistencia en la configuracién
de la aplicacién dado que no es necesario realizar
esta tarea para cada una de las empresas. Todos los
datos necesarios para la gestion de ventas son
compartidos entre las dos epresas.

= Rapidez en la realizacion del proceso de ventas dado
que los usuarios no requieren cambiar de empresa
para realizar los pedidos. La empresa en la que se
realizara definitivamente la operacion es un dato a
nivel de linea de pedido.

Caracteristicas

¢ Comparticion de maestros: Los maestros con
los que es posible la gestion unificada son los

siguientes:
0 Cliente
0 Proveedor
0 Producto
0 Contacto

} Microsoft Dynamics

e Comparticion de configuraciones adicionales de

los maestros

Grupo precio cliente

Dto. factura cliente

Dto. factura proveedor
Tarifa compra producto
Envio a-Direccién

Direccion pedido proveedor
Banco cliente

Banco proveedor

Unidad medida producto
Referencia cruzada producto
Precio venta

Descuento linea venta
Precio compra

Descuento linea compra
Dia pago

Periodo no pago

Dir. pago cliente

Dir. pago proveedor
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HOJA SUMARIO DE PROD

) Microsoft Dynamics

«  Comparticién de configuraciones generales de 0 Grupo descuento producto
la empresa o0 Dimensién
o 0 Valor dimensi6n

0 Terminos pago 0 Categoria producto
0 Divisa 0  Grupo producto
0 ldioma 0 Lin. n°serie
0 Pais 0 Plazo
0 Condiciones envio
0 Vendedor/Comprador e Comparticion del procesamiento de pedidos
0 Almacén 0 Cab.venta
0 Unidad medida o Lin. Venta
0 Codigo postal
o Céd. provincia e Comparticion del stock y su valoracién
0 Forma pago 0 Mov. producto
0 Transportista 0 Movimiento valor
0 Nos. serie 0 Asignacion cargo prod. (ventas)
0 Tipo cambio divisa
0 Grupo descuento cliente
0

Caracteristicas Descripcion
COMPARTICION FLUJO DE Gestién comin entre las dos empresas de una base de datos de los maestros y
VENTAS configuraciones adicionales relacionadas con el flujo de ventas

Gestion comUn entre las dos empresas de una base de datos del stock de los productos.
Asignacion a nivel de linea de pedido de la empresa destino de la venta
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